H-FARM

L'ORGANIZZAZIONE DEL LAVORO SUL WEB

Bl‘f Shoes and BCAulffu[ Mind.
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UN SOGNG AMEIZIGSO.
UN LUOGGO DOVE COLTIVARE
INNOVAZIONE E PERSONE. o
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THE VENTURE CAPITAL

’g\-\
Z‘g» & ORIGINAL MODELS OR EXISTING SUCCESS MODELS FROM
| OTHER AREAS AND ADJUSTED TO THE MARKET
DIFFERENCES AND LOCAL OPPORTUNITIES.
— S
e
{: ? THE INCUBATION OF SPIN-OFFS AIMED AT INDUSTRIAL
AND STRATEGIC PARTNERS THROUGH ALREADY
i DEFINED EXIT AGREEMENTS ACCORDING TO PRECISE
MILESTONES TO BE REACHED.

FOR FUNDS, VENTURE CAPITAL OR MEDIA COMPANIES TO
SUPPORT THE ANALYSIS OF INTERNET/MEDIA-RELATED
BUSINESS MODELS AND PROVIDE MENTORING AND
TUTORING SERVICES TO THE STARTUPS.




THE ACCELERATOR

/\
—/ o \ INCLUDING FITTED SPACE, CENTRALIZED SECRETARIAL AND
— RECEPTION SERVICES, TRAVEL AND SHIPMENT OFFICE,
T_(J _@ | MEETING ROOMS AND RELAX AREAS. CLEANING AND
SURVEILLANCE SERVICES.
L r\ ADMINISTRATION, ACCOUNTING, FINANCIAL, HUMAN
/O\=-' ) RESOURCE, PRESS, LEGAL AND NETWORK SERVICES.
s HELP DESK AND MORE ADVANCED SERVICES SUCH AS
STORAGE, BACKUP, FIREWALL, ETC.
MARKETING&SALES
FIL
1 ASSISTANCE TO STRUCTURE THE BUSINESS MODEL AND TAKE THE
FIRST STEPS IN THE BUSINESS WORLD INCLUDING THE PROSPECT

OF LAUNCHING THE BUSINESS ON AN INTERNATIONAL SCALE.
EXPOSURE TC AN IMPORTANT PORTFOLIO OF CUSTOMERS,
POTENTIAL PARTNERS AND INVESTORS.
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STREAMS OF BUSINESS
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| Line
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Business planning Mentoring Growth Partnership
and development
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Seeding Investment Internationalization Exit
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PERCHE' 7



STIAMO PASSANDO DA UNA FASE DOMINATA DAL GENIC
E DALLA VISIONE.

RICCA DI ROLE MODEL E STORIE IMPRENDITORIALI.
MAGLIONI COLORATI, SASSI NELLA LAVATRICE.
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AD UNA FASE IN cul
| GIOVANI
HANNG ENORMI OPPORTUNITA



IL MONDO E SEMPRE PIU' PICCOLO, GLOBALE.
VELOCISSIMG, CONNESSO.

CONSUMATORE E SEMPRE PIU PROFILATO E SEMPRE
PIU' ABITUATO AD UN SERVIZIO "FATTO BENE' E
RAPIDO.

TUTTO QUESTO (ANCHE LA CRISI) STA DETERMINANDG
UN CAMBIAMENTG RAPIDISSIMG DE| MODELL] DI
BUSINESS.
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E STANNO ARRIVANDO
VELGCEMENTE | DIGITAL NATIVE ( ’



E CON LORO IL CAMBIAMENTO DIVENTA SOCIALE.

ANCHE | BUSINESS PIU TRADIZIONALI AVRANNOG A CHE FARE
CON IL CAMBIAMENTOG DI ABITUDINI SOCIALI E DOVRANNG
MODIFICARE IL LORO MODO DI PORSI.

| SEGNALI SONG MOLTO FOKTI.

H-FARM



ETA MEDIA 29 ANNI. FONDATO AD AGOSTO 2008 HA DA
POCO RAGGIUNTO IL MILIONE DI NGTT| PRENGTATE CON UNA
LISTA DI 50K ALLOGGI IN 8 MILA CITTA DI 167 STATI.

HANNG RACCOLTO 7,82 MILION| D| DOLLARI.

L'IDEA E NATA QUANDG STUDIAVANO AL RHODE ISLAND

SCHQOL OF DESIGN. C'ERA UN IMPORTANTE EVENTO IN

CITTA, GLI HOTEL ERANG TUTTI OCCUPATI COSI HANNO

PENSATO CREARE UN SITO DOVE CHIUNQUE POTESSE

AFFITTARE IL PROPRIO ALLOGGIO. o
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29 ANNI. ROB KALIN, HA FONDATGC A 25 ANNI QUESTA
COMUNITY DI ARTIGIANI NEL GIUGNG DEL 2005 ETSY CON 50
MILA DOLLARI NEL SUC APPARTAMENTG. APPENA USCITO
DALLA SCUGCLA DI DESIGN PERCHE' VEDEVA TANTE PERSONE
CHE S| COSTRUIVANG OGGETTINI.

HA RICEVUTO FUNDING PER 50 MILIONI,

OGGI HA OLTRE 3 MILION| DI UTENTI. VENDE 3.8 MILIONI DI
OGGETTI. 50.000 ORDIN| GIORNO. PRENDE 3,57, DI FEE PER

OGN| VENDITA. NEL 2010 HA FATTURATOC 400 MILIONI DI |
DOLLARI. o



| GIOGVANI VIvONO IMMERSI IN QUESTC MONDOC

SONG PIU' PREPARATI A GESTIRE QUESTA RIVOLUZIONE
RISPETTO ALLE GENERAZION| CHE LI PRECEDONO.

SONO ASSOLUTAMENTE LORO Gl ATTORI DI QUESTO
CAMEIAMENTO.
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29 ANN|. NELL'OTTGBRE 2008 HA FONDATO GROUPON. NEL
2009 HA FATTURATO 700 MILIONI CON UN MODELLO DI
ACQUISTO COLLABORATIVO. NEL 2010 HA FATTURATC 0,7
MLRD. NEL 201 FATTURERA' 3 MLRD.

LAUREATO IN MUSICA. HA RIFIUTATO UN OFFEKTA DI GOOGLE
PER 5.3 (+0.7) MLRD.

FACEVA IL WEB DESIGNER. GROUPON E LA SUA SECONDA
STARTUP. LA PRIMA ERA SULLE CLASS ACTIONS. o
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35 ANNI. NEL MARZO 2009 FONDA FOURSQUARE, UN SCCIAL
gEETO%OREF{Ing PERMETTE DI INDICARE LA PROPRIA POSIZIONE

7 MILIONI DI UTENTI, 2 MILION| DI CHECK-IN AL GIORNO

RACCOGLIE 21 MILIONI DI DOLLARI PER SVILUPPARE UN

BUSINESS CHE ORA VEDE LA PARTECIPAZIONE DELLE

ATTIVITA COMMERCIALI CON PROFILI PREMIUM, CHE

PERMETTONO LORO DI PREMIARE | CLIENTI PIU AFFEZIONAT! gy
CON PROMOZIONI DEDICATE.



E' CON LORO STA CAMBIANDG ANCHE IL LAVORO.
NASCONO TANTE NUOVE PROFESSIONI.

IL LAVORO DIVENTA E DIVENTERA MENG GERARCHICO,
DIVENTERA SOCIALE.

CHE SIGNIFICA ABBANDONARE TANTI VECCHI SCHEMI,
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SKETCHING

QUICK PROGF OF CONCEPT
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HOOTING

LOGICHE E COSTI DA PRODUCTION DIGITALE



\

WEB DESIGN
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ESPERIENZA IN DIVERSE INDUSTRY
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SOCIAL MEDIA EXPERT



AZIENDE GIOVANI
PAKTONG CON 1,2,3,4 PERSONE
INFORMALI, ADRENALINICHE, APPASIONATE

IL LAVORO E UN OPPORTUNITA' DI REALIZZARE UN
SOGNO, E' UN TEAM, E UNA SQUADRA CHE INSEGUE
LO STESSO OBIETTIVO.

EQUITY ASSIEME DELLO STIPENDIO.

ED UN COSA BELLA.. SANNO CHE POSSONG NON
FARCELA, MA Cl PROVANO.
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COSA SERVE 7

LO SVILUPPO DI UN MERCATO DI M&A

UN SISTEMA CHE CREDA NEL VALORE DI QUESTE
COSE E AlUTI QUEST'ECONOMIA A CRESCERE.

LE GRANDI| AZIENDE DEVONGO COMPRARE. SE SERVE
DEVONG ESSERE INCENTIVATE A FARLO.

NON POSSIAMO ESSERE COLONIZZATI DAl SERvIZI
DELLE AZIENDE STRANIERE.
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COSA SERVE 7

UN PAESE CHE FACCIA LA GIUSTA ATTIVITA' DI
LOBBYNG PER ESALTARE LE COMPETENZE CHE Cl
SONC IN ITALIA E RASSICURI GLI INVESTITORI CHE
NON I FIDANO.

PER | GIGVANI

TANTI ROLE MODEL POSITIVI. UN AZIONE CONGIUNTA
DI MEDIA E SISTEMA CHE VADA A VISUALIZZARE,
PRESENTARE | ROLE MODEL POSITIVI.
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Big shoes and beandiful mind

THANK YOU

rdonadon@h-farmventures.com
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